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帮 助 传 统 商 家 搭 建 网 上 商 城 ， 招 商 引 流 ， 营 销 拓 客 ， 管 理 客 户

微分销渠道招商解决方案
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PART 1 
行业背景

随着互联网时代的发展，大批企业商家纷纷转型投身互联网+，抢

占线上市场份额。如今，线上流量红利逐渐稀少，企业将如何整合

线上线下流量、占据用户时长、沉淀企业私域流量并持续带来转化？
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行业背景

2020年，小程序日活跃用户超过4亿，覆盖超过200

个细分行业，第三方服务商超4万家。

私域流水占比整个零售市场30%，达到4万亿规模，

百度、阿里、腾讯等头部玩家纷纷加速布局，私域运

营，不再是一个单一的商业模式或者运营手段，而是

逐渐构成一种可持续的行业生态。

私域流量的定义
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私域
生态

2大核心资产

3种典型业态

私域流量
多次使用，无需付费的流量

私域用户
多次触达，品牌直连的用户

小程序官方商城 超级社群官方导购

承载私域的业态

线上线下一体化，品牌自主经营阵地
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获 客 难 库 存 高 利 润 低 效 率 低

企业商家面临的危机
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销售效率高开店
成本低高性价比

开店
速度快

营销服务
专为微信打造管理

更便捷

微分销价值体现
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PART 2 
解决方案

分销代理商城 + 门店分销 + 订货商 + 营销 + 大数据

推动线上裂变营销拓客，助力商家开启社交新零售时代
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    营销工具需额外付费                      

数据分析不精确

模式单一
无固定更新升级

引流入口单一

   售后响应慢 数据不支持导出     

分销商、代理商升级条件多样化

多种业务模式同时开展

100+主流营销工具              7x24h服务

商城数据私有化

玩法丰富，每月更新迭代
        全渠道引流

启博 微分销系统，功能更强大 市面上的分销系统

其他系统与启博分销系统的区别
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基于微信朋友圈“强关系”分享销售 

多层级裂变反佣金 

返佣比例与业务层级可灵活设置 

分销商达到条件可自动升级到代理商 

擎天引擎智能分佣，智能锁粉 

整合线上线下流量，最大化实现流量的营销闭环 

门店佣有固定比例的奖励 

LBS精准定位到就近门店，提供自提、配送等服务 

可设置员工，员工可以发展分销商，获取额外的收 

                                益， 激励员工8小时以外的优质服务

支持线上下单，门店扫码核销 

 代理商模式可横向发展分销商，也可纵向发展代理商

 代理商返佣比例与层级可灵活设置

 支持代理商区域保护、区域与非区域模式的设置

 代理商满足条件，可自动升级
 代理商团队激励制度（推荐奖、销售奖、团队奖、业绩奖、 管理奖）

 不同级别订货商享受不同的等级特权

 订货商可购买虚拟库存，由总部一件代发

 订货商也可购买实体库存，拥有囤实体库存模式，并具有发货权限

 订货商发展下级订货商会返还差价（级差模式）

 一件代发，省时省心省成本

 总部资金快速回笼，解决库存积压问题

 订货商团队激励制度（推荐奖、销售奖、团队奖、业绩奖、 管理奖）

微分销渠道全网版核心功能
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电脑端+手机端捕获全网流量，
不错失任何一个潜在客户。

PC商城+微商城

可视化装修商城，拖拽装修，
简洁大方，数十套模板可供选择

可视化装修官网

商城数据互通

通过商城向用户展示企业形象、传递品牌
价值，有利于企业形象的塑造和传播，提
升品牌的知名度及影响力，获得更多用户

品牌实力展现

PC商城与微信商城身份角色、商品数据、
会员数据、订单数据互通，有效实现多平
台一键式管理

微分销门店全网版核心功能
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特点

成为分销商的几种方式
1. 零门槛成为分销商
2. 设置消费门槛成为分销商
3. 申请成为分销商
4. 充值成为分销商

   分销商    分销商     分销商      会员

当分销商发展的团队人数
满足自动升级成为代理商
的条件时，可以
自动升级成为代理商

✓ 无限裂变，二级返佣金模式 ✓ 自动升级成为代理商 ✓ 佣金比例灵活配置商✓ 社交裂变 快速拉新 ✓ 佣金刺激裂变速度快

✓ 智能分佣，锁粉层级清晰✓ 社交“强关系”传播提升转化 ✓ 裂变营销，降低企业的运营成本

智能分佣—分销商模式
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案例：商品价格100元，买家为C5。直推佣金10%，间推佣金5%。
分销商合伙人：C4获得直推佣金奖励为10元；C3获得间推佣金奖励5元。
渠道代理奖励：渠道代理C获得5元三级代理佣金；渠道代理B获得3元二级代理佣金；渠道代理A获得2元一级代理佣金。
备注：代理商收益组成：1.代理商自身团队收益；2.培养下级代理商管道收益。

 A拿2%的
代理佣金

 B拿3%的
代理佣金

间推佣金 直推佣金

间推佣金 直推佣金

直推佣金间推佣金

    三级代理
   5%代理佣金

    二级代理
  8%代理佣金

    一级代理
 10%代理佣金

✓ 三级代理佣金比例灵活设置 ✓ 代理商等级特权商 ✓ 代理商自动升级商 ✓ 代理商区域保护 ✓ 代理商团队奖励

✓ 代理商设置分销商晰✓ 代理商推荐奖、管理奖、业绩奖 ✓ 代理商数据导出 ✓ 代理商发货 ✓ 代理商拥有独立的管理后台

      A1                     A2                    A3                A4购买者              A5                   A6             ......               An

      B1                     B2                    B3                    B4                    B5               B6购买者        ......               Bn

     C1                     C2                   C3                     C4             C5购买者                 C6             ......              Cn

特点

智能分佣—代理商模式
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成为供应商
① 申 请

② 手 动 设 置

上架商品
登 录 供 应 商 后 台

上 传 商 品

总部审核
正常商品
活动商品

商品出售
到待上架里上架商品
展示在全部商品列表

结算供货价
供应商在供应商后台

申请提现

step1 step2 step3 step4 step5

智能分佣—供应商模式
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✓ 裂变分销，打破传统门店模式 ✓ LBS精准定位商 ✓ 就近区域服务商 ✓ 门店等级特权 ✓ 门店自动升级

✓ 门店管理库存晰✓ 激励店员8小时外的服务 ✓ 小程序门店配送定位 ✓ 门店同城配送服务 ✓ 线上支付，多渠道引流台特点

线下门店入驻

分销商

代理商

订货商

供货商

谁可拥有线上店铺？

    门 店

LBS门店定位

门店自提配送

   门店核销

 门店收款码

门店库存管理

门店能做什么？   门店价值

 获取门店佣金 线下扫码付款

 获取门店奖励  打破传统区域限制

 获取线上流量     线上支付

提供多样化服务  线上线下多渠道引流

   门店预约

智能分佣—门店O2O模式
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4步快速核销，完美实现O2O连接

STEP 01.
选择购买商品

STEP 02.
选择自提

STEP 03.
选择自提门店地址

STEP 04.
付款成功，查看订单详情

支持扫码枪扫码核销

智能分佣—门店O2O模式
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✓ 设置订货商是否拿全民佣金 ✓ 订货商阶梯价商 ✓ 货商满足条件自动升级商

✓ 订货商推荐奖、管理奖、团队奖、销售奖等多种激励模式晰✓ 分销商佣金是否从订货商差价中支出

✓ 虚拟库存扣除规则设置
特点

✓ 订货商虚拟库存

        

A佣金= 60-40=20元

 40元                              60元                         70元                       间推佣金2元                直推佣金3元     当F会员花100元购买

订货商佣金按级差模式计算

例：A顶级订货商价格（40），B二级订货商价格（60），C三级订货商价格（70）,D间推佣金（2）,E直推佣金（3）,

      当F会员购买后，A顶级订货商可以拿佣金（60-40=20），B二级订货商可以拿佣金（70-60=10），

      C三级订货商可以拿佣金（商品现价－70）-（间推佣金2+直推佣金3）。

✓ 订货商实体库存及发货权限

F会员E分销商D分销商C三级订货商B二级订货商A顶级订货商

 C佣金= 30差价-(2+3)=25元 

 B佣金= 70-60=10元 

智能分佣—订货商模式
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节省订货商仓储成本、物流成本，总部一件代发

团队下级人员下单后，默认扣除上级虚拟库存

特色功能—订货商虚拟库存
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推荐成为代理商

A1一级代理商              A2二级代理商          A3三级代理商                A4会员

案列：A1、A2 、A3 分别是一级、二级、三级代理商，A4是会员。当A4成为代理商后：

情况一：A3奖励300元、A2奖励200、A1奖励100元；

情况二：只发放给推荐人A3， A1/A2不拿；

备注：推荐奖是一次性以固定金额发放，目的在于激励代理商培育下级成为代理商。

特色功能—代理商/订货商推荐奖



www.qibo.com

推荐成为代理商

A1一级代理商              A2二级代理商          A3三级代理商                A4会员

销售奖可按固定金额或比例给到直接推荐代理商及间接推荐代理商：

案列：A1、A2、A3 分别是一级、二级、三级代理商，A4是会员，商品的价格是100元。

当A4成为平级（越级）代理商后，只要A4或A4的下级下单，A3都可以拿到对应的一个销售奖比例

A3：100*2%=2元；A2：100*1%=1元；

备注：销售奖是持续的关系，只要被推荐的人或被推荐人的下级下单，直接推荐代理商及间接推荐代理商就有佣金。  

          此奖项可由上级订货商差价中扣除。

2%

特色功能—代理商/订货商销售奖
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统计团队业绩，即一条线上的业绩

情 况 一

奖励给一条线上不同等级
的代理商

情 况 二

按月度发放奖励

团队业绩奖仅限于团队
最高级别的代理商

按季度发放奖励 按年度发放奖励

当月第一天统计上月的团队业绩 本季度的第一天统计上个季度的团队业绩 当年第一天统计去年的团队业绩

特色功能—代理商/订货商业绩奖
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无缝隙打通微分销

扫码绑定微分销，一键导入微
分销商城商品，简单易操作

宝贝推荐边买边看

现场互动，全方位展示产品，
边排雷边种草，实力带货

分享直播间也能锁粉

一键分享直播间到微信，遵循
微商城分销体系，强力锁粉

不同角色不同直播间

可打造单独的代理商直播间
和会员分开管理，加密直播间

特色功能—直播分销
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积分日志 

每日签到 

积分抵现 

多形式送积分 

积分兑换商品 

积分兑换红包 

首次消费送 

虚拟币

……

幸运大转盘 

疯狂砸金蛋 

好运翻翻看 

骰子大王 

刮刮乐

摇一摇 

咻一咻 

卡通机

萝卜精灵

……

充值优惠 

充值送积分 

充值送优惠券 

充值升等级

充值成为分销商 

购物卡管理

充值成为代理商 

充值成为订货商

……

微信群发 

站内信群发 

短信群发

内容电商

……

秒杀 拼团 砍价 

送礼 内购营销

试用 周期购

限时打折

满额包邮   

满减优惠

搭配套餐

打包一口价   

支付有礼 

开店礼包

多买优惠

买赠 满件打折 

投票 拍卖 

众筹

众筹装修 

微夺宝 

微助力 

微现场 

生日营销

抢红包拉粉丝 

万能表单

群接龙

0元抽奖

抽奖团

优惠券 

大礼包 

优惠码

多形式送优惠券 

得优惠券

……

店铺促销 拉新营销 优惠券营销   积分营销  游戏营销  充值营销  信息触达

100+营销活动，免费使用，刺激用户快速转化

营销功能—丰富的营销活动



www.qibo.com

拼团
形式

大 团 小 团 阶 梯 团 抽 奖 团

商家一键开团，拉动多人

参与团购活动，提升销量；

吸引粉丝成为团长，拉动

朋友成团消费，快速裂变，

吸粉必备，更有团长免单，

返佣等组合玩法；

可设置不同的阶梯，人越多

越便宜，促进粉丝分享转发；

结合常规拼团玩法，加入

中奖的概率设置，提升趣

味性，拉新必备营销；       

拼团限购返佣，灵活设置

团长免单，提升团长裂变的积极性

自动成团，提升拼团成功率

拼团营销，解决流量聚合与变现

拼团营销
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内购营销，创新营销拒绝千篇一律

助力商家玩转

用户通过分享的链接进入内购，消耗内购券进行购买商品享受内购价

品牌异业合作，聚集员工购买力

员工粉丝内购会，快速清仓

打破内购场地和传播限制，集中和转化线上流量

引导内部员工帮助品牌拉新促活

内购营销
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裂变传播
一件开团低门槛高效率

低价获客
合理设置奖品吸引用户成团

二次转化
未中奖用户可设置获得优惠券

分享抽奖海
报给好友

领取抽奖码
等待开奖

0元抽奖，裂变转化快人一步

0元抽奖
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会员数据

会员总数、分销商、代理商、 
订货商、复购会员数、非购物 
会 员 数 等 智 能 精 细 化 分 析

交易数据
今日付款金额、昨日付款金额、
总订单数、商品统计、退换货、
品转化率等

财务数据

营销数据

总提现人数、总提现金额、 充
值总金额、返佣总金额、返利链
路 等 清 晰 记 录 财 务
支出情况

支持积分发放情况、优惠券、 
砍价、秒杀、拼团、试用等营
销活动进行数据分析

大数据精准分析，驱动商城运营

 

 
 

 

大数据分析

01 02

0405



www.qibo.com

拓客拉新 深度运营 流失挽回

20+人群特征筛选 洞察消费分布 消费能力分析

打通全渠道流量 边引流边转化

多类型目标考核 实现营销闭环

运营计划

人群分析

导入客户

运营目标

01

04

02

03

智能营销
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无缝对接各大主流ERP

增值功能
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  男女服饰              鞋帽箱包                3C数码               美妆个护               生鲜食品             茶酒饮料

  母婴用品              保健养生               家居家纺              珠宝首饰               教育培训             综合其他

全行业适用，满足各行业需求

适用于
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PART 3 
案例解析

秭归脐橙、绿姨家特产、丹宁库
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张裕集团旗下直营微商城。是目前中国乃至亚洲最大的
葡萄酒生产经营厂家。依托张裕从原料到产品的资源优
势，完美打造F2C一站式销售平台。实现消费者与张裕
的直接沟通，提高全方位的购物体验。

公司背景

合 伙 人 计 划
二 级 分 销 模 式 ， 通 过 老 带 新 ， 发 展 下 级 会 员 ； 上 线
第 一 天 结 合 商 城 首 发 活 动 ， 吸 引 了 一 批 初 始 会 员 ；

借 力 打 力 ， 进 展 与 突 破

公 众 号 软 文 ： 作 为 粉 丝 福 利 ， 获 取 第 一 批 砍 价 会 员 ；
引 导 加 微 信 ： 获 取 第 一 手 活 动 信 息 作 为 利 益 点 ， 引
导 粉 丝 加 商 城 运 营 微 信 ；
等 待 裂 变 ： 吸 引 眼 球 的 低 价 ， 已 完 成 的 砍 价 人 数 ；
朋 友 圈 p u s h ： 准 备 实 拍 素 材 ， 走 心 文 案 ， 在 活 动
前 / 中 / 倒 计 时 分 别 p u s h 造 紧 张 感 ；
活 动 返 场 ： 活 动 设 置 3 天 ， 效 果 不 错 ， 考 虑 有 些 用
户 可 能 刚 接 收 砍 价 信 息 活 动 就 结 束 了 ， 追 加 一 场
（ 参 与 过 的 人 不 能 再 次 参 与 ） ；

运营模式

服务商家—张裕葡萄酒商城
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早康枸杞是目前国内枸杞行业集种植、加工、销售为一体的大型民营企业，是农业产业化国家重点

龙头企业。作为枸杞大健康产业的创领者通过微分销打造用户的专属小店，用直营+分销的方式，

高效利用流量。

会员

10万+

月销售额

50万+

日成交量

50万+

直营+分销

直营商城，员工、顾客发展成为推广销售员，并利用社交

属性快速传播，不断带来新的增量；

单一产品的多方向延伸，提高用户的复购率，激发潜在用户

的购买欲；同时利用公众号不断进行知识普及和客户的使用

反馈；

 不定期推出多个营销活动，用于提升商城销量、维护粉丝用户、

提高用户黏性。例：选择几款特色商品以9.9元的秒杀低价与客

户形成互动，维护好客户关系，赢得良好口碑；

早 康 枸 杞

服务商家—早康枸杞
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通过各种营销活动提升产品销量；

若 上 级 有 此 商 品 之 虚 拟 库
存 则 优 先 扣 除 虚 拟 仓 商 品

代理商虚拟库存
无需退货

利用拍对直播招商转化；

      梵溪花园秉持安全、 
  专业、有效的品牌理念，
正式进军新零售领域，利
用分销商城打造芳疗创业
第一平台，专业、赋能、 
 轻创业，立志成为中国领 
   先精油品牌，开启华人 
      芳疗新纪元。

梵 溪 花 园

   2020.3.18商城上线一周年，百万奖金、三重

礼遇、招商特惠、线上好礼；活动3小时突破

50万元；大马士革玫瑰，0.1秒全部售罄；           

   当天累积销售超20000瓶 ；商城会员5万+；

累积销售近千万。

虚拟仓商品销售完毕后，
统一实施预存金模式

借助视频号打造品牌形象；

服务商家—梵溪花园
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PART 4 
关于启博

启博，全渠道运营管理解决方案提供商及私域运营服务商。多年来，秉

承以“服务商家运营”为核心、帮助客户拓展更多“销售渠道和提高运

营效率”为主线、SaaS云平台为主要服务模式的运营理念，专注于电商

软件的研发与创新。
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自2008年成立以来，历经13年风雨，一直专注于
企业级SaaS软件的研发与创新。

通过不断技术革新，在各个领域深耕发芽，赢得
了60万+客户、12万+付费用户、1200+服务商、
500+品牌客户的信赖。

启博秉承开放的心态、共赢的目标，以线上移动
端分销为切入点，布局粉丝生态，线下门店小程
序生态等全产业链产品，已拥有除微分销外，还
拥有启小铺、拍对直播、微聊客服、千汇团、客
满云店、客满美业等。

国内首创分布式级联SaaS部署，分发控制，自主 
研发“擎天智能分佣引擎”，实现链路追踪，识
别比对，保障平台代理商资金及分销商佣金安全。

关于启博
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数据大屏，实时监测

大数据，实时监测商城运营情况

数据监测
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专业客服

一对一专业客服服务 
全程在线指导

服务能力

快速搭建微信公众号商城、
小程序、PC端、WAP端、
APP五网合一

技术实力

系统安全稳定200+技术团
队保驾护航 快速更新迭代

品牌优势

国内专业的微分销系统 
服务60万中小型企业

启博实力
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  启博为500+知名品牌所青睐

集团公司及上市企业155个 新经济知名品牌361个

行业客户认可
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             60万+全球客户

行业客户认可
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更多社交分销干货，扫码关注定期获取

或者登录启博官网 www.qibo.com 下载

企业微信 公众号

视频号
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了解更多可拨打4006-026-360，或登录www.qibo.com

谢 谢 观 看


